THE ART OF

Alla séljare och konsulter som vill bygga upp en pipeline
med nya kunder — som vill anvdnda modern séljteknik for

att gora prospekteringen effektivare och roligare.

Tank att du kan bygga upp din egen prospecting pro-
cess, kunna anvanda olika kanaler och ta hjalp av ditt
natverk — sa att du kan effektivt kan skapa nya afféars-
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mojligheter for att na ditt saljmal.inneb&dra om du vann

din forsta affar snabbare?

Efter e-trainingen "The art of cold calling” kommer du att

kunna boka fler kundmdoten med nya och gamla kunder

och 6ka din hitrate med 6ver 50 %:

- Identifiera kunder och personer att kontakta

- Bygga ett intresseskapande samtalsmanus

— Anvéanda flera séatt att boka moten, Linkedin, telefon
och mail

— Hantera invandningar

— Effektivt planera din tid for att hinna med prospektering

- Malstyra prospekteringen




INNEHALL

* Prospektering, kunskapsutvardering, mal och * Hur du skapar en positiv attityd och mental styrka
forvantningar * Att mata och folja upp resultat, satta mal

* Hur kundernas kopresa ser ut * Dagliga rutiner och veckoplanering

* Hur kunderna anvander Linkedin och sociala media * Tips och trix om hur du anvander texter, videos och
for att hitta leverantorer och fa koprekommendationer lankar for att gora sa att inldgg och poster sprids

* Hur du bygger din prospecting process « Uppgifter for att komma igang med prospecting

* Bygga den perfekta kundprofilen * Feedback pa din prospecting aktivitet

* Bygga ditt perfekta samtalsmanus * Uppgifter for att komma igang med din

* Vad och hur du hittar kunder, nagra galna idéer prospektering samt feedback

* Hur du kan anvanda events for att hitta kunder * Boken "Konsten att boka kundmoten” av Jens Edgren

* Hur du planerar din tid och hinner med motesbokning

* Hur du bokar méten pa Linkedin, telefon och mail E-trainingen tar 4-6 timmar med alla uppgifter.

* Hur du skapar saljkampanjer

* Hur du bemoter och hanterar invandningar Nér du har klarat av alla uppgifter och quiz far du ett

* Hur du kommer forbi grindvakter som vaxel- fint Prospektering - konsten att boka kundmoten®
telefonister och sekreterare diplom och kursintyg.

* Hur du anvander era marknadskampanjer for att
boka moten

SALJVERKTYG

v Saljmatris for att hitta sin malgrupp v Mall for att ta boka moten v Mall for att hantera invandningar
v Mall for att skapa ett séljbudskap pa telefon, mail och Linkedin V' Succékriterier for malstyrning

v Mall for prospectingplanen v Mall for Linkedin-profilen v Bonusmaterial med tips och trix

FA MEST UT AV VARA E-TRAININGS

For att du ska fa ut det mesta av denna e-training forslar vi att du kompletterar med ett urval av vara andra e-trainings och gor dem i
féljande ordning. Har foljer nagra av vara rekomendationer for olika yrkesroller.

FOR SALJARE FOR KEY ACCOUNT MANAGERS

Ny som sdljare » Solution Selling Basic » KAM - Strategisk forsaljning » KAM — Leda kundteam »
Solution Selling Advanced » Social Selling » Social Selling » Konsten att boka kundmdten »

Konsten att boka kundméten » Konsten att férhandla » Konsten att férhandla » Virtuella séljméten »

Virtuella séljmdten » Virtuella séljpresentationer Virtuella séljpresentationer

FOR SALJCHEFER FOR KONSULTER

B2B Sales management » Social Selling » Solution Selling for konsulter » Social Selling »

Konsten att boka kundméten » Konsten att férhandla » Virtuella séljmoten » Virtuella séljpresentationer

Virtuella séljmoten » Virtuella séljpresentationer

OM E-TRAININGEN

| El Salesmakeovers Prospektering - konsten att boka kundmaoten e-training ger kunskaper som snabbt om-
55' sitts till nya siljformagor.

- Reflektion, Action, Kunskap (RAK)

THE ART OF Varje moment i e-trainingen innehaller flera korta videos, med instruktioner och rollspel, texter och uppgifter
COLD CALLING samt en reflektion. Reflektionen delas med alla som gétt e-trainingen eller inom din traningsgrupp (foretags-
anpassad e-training). Du far feedback pa uppgifterna och reflektionerna fran Salesmakeovers certifierade
instruktorer. Trainingen avslutas med en quiz och praktiska uppgifter dar du far tillampa kunskaperna i ditt
séljarbete.
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